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With the professional services of a Certified Business Broker the

"Foyer Notre Dame du Sourire" changed ownership.

Last October 16th, Mr. Masoud Sabeti and Mrs.
Réjeanne Duguay-David became the new
owners of the Home Notre-Dame-du-Sourire of
Allardville. They take over from Mrs. Ida
Robichaud, who wished to take her retirement
after numerousyears in the service specialized
in the field of the Care for people with special
needs orwith reduced mobility.

Itis necessaryto know very well the process of
sale or purchase for a commercial enterprise, as
a home care for people with special needsto
make such a transaction. "A good Certified
Business Broker is inescapable and very
precious professional help, which avoids you
many problems when comes the time to sell a
Home Care as ours" to confide Mrs. Robichaud.

Aneloguent background Camille McLaughlin is
the only French-speaking Certified Business
Brokerin transfer of businesses, Business Senior
Analyst and Certified Business mediator with
CAMNADEST BUSINESS INC. He received
prestigious designation of Certified Business
Intermediary (CBI), two years ago. His office at
Tracadie, becomesthe head office, now covers
all the New Brunswick and Maritimes.

The professional services of a brokerage in the
firm CANADEST are going to extend in Quebec
and in Ontario in a moved closer future.

Mr. McLaughlin favourites the transactions with
companies which are always in service and
operation. "There have an inventory, qualified
employees and suppliers, as well as the real
estate property, which sometimes makes it very
complex transactions ," he explains. "It is
important to ensure transparency in the
transaction between the parties, as well as
confidentiality .” His coordination's role allows
tointervene as a broker, and help the owners

tofind a buyer, and to support both parties in
this transaction. The process of transferof a
Business includes, among others, the Business
Valuation, the Normalization of financial
statements, planning of the financing, the
financial structure of the deal and the
negotiation.

In service as a Business Broker since 2011,
Camille McLaughlin was able of accompanying
severalentrepreneursin the process of sale of
their Business. He was expected to participate
tothe Salon Destination Canada, in France,
which was postponed because of the recent
events, to recruit French Entrepreneurs to
investin Businessesin New Brunswick, and
especially with the French-speaking people.

Réjeanne Duguay-David and Masoud Sabeti
carried out the dream to become owners of this
Home and were very graceful to this Business
Broker.

Forthe sympathetic Masoud Sabeti, who
already possessesa Home Care in
Saskatchewan, it is @ new purchase in the North
of the New Brunswick for him, whereas for Mrs.
Duguay-David, who will act as manager of the
establishment, she says she is enchanted to join
to Mr. Sabetito realize her dream and create a
new job for her as leader of the Home Care.
They received the keys of the establishment
fromthe hands of the formerowner, Ida
Robichaud, and they intend to follow the way
drawn by the previous administration by
offering quality services of care to the people
with special needs and with reduced mobility,
centred on a warm welcome and caring, living
asa family, with a personalized service and a
healthy and excellent food. " The elderly people
and those who have special needs were

fOFFERED SERVICES

| » Appraisal of the Business Valuation of the company at Fair Market Value (FMV}

regional, provincial, national and international

specialists, etc.)

b,

+ Mormalization of the financial statements of the last 5 years
+ Appraisal of Machinery & Equipment at Fair market value (FMV)
* Proceed to the sale of the business on a confidential basis using methods to reach buyers on the local,

* Act as a consultant and business analyst throughout the sales process and Buying a business
* Prepare business plan and financial projections for the buyer and advise them on sources of funding

* Ensure coordination with all concerned stakeholders of both parties (Lawyers, accountants, tax

* Ensure the negotiation and closing of the transaction
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From left to right: David Duguay-Reéjeanne and
Masoud Sabeti the new owners accepting the keys by
Ida Robichaud in presence of Camille McLaughlin CBI.

always of a big importance for me,” add
Réjeanne Duguay-David.

Mrs. R&jeanne Duguay-David and Masoud
Sabetiare very satisfied with the professional
services offered by CANADEST Business Broker,
while providing tools and advice will be very
usefulforthemin the management of their
business." These professional services are well
beyond the expectations which they had at first
from CANADEST. Thanks to the steady
implication of Mr. McLaughlin and in its sensible
and useful advice, we are hopeful now that our
Foyeris going to be in position to offerthe
Home Care Services to the community and to
the population ,” they explained.
(Publireportage)

M. Camille McLaughlin

B.A.A., MLA.P., M.Ed., SBA, CMEA, CBTS, CBI.

CANADEST Business Brokers Inc.

Senior Business Analyst (SBA)

Certified Business Transfer Specialist (CBTS)

Certified Business Intermediary (CBI)

Certified Machinery & Equipment Appraiser (CMEA)

Headquarters: 3543 Main Street, Suite #5

Tracadie, NB E1X 1C9

506-395-2550 (Office)

506-395-2560 (Fax)

506-397-2500 [Cell.)

1844 395-2550 {Toll Free)

Email: Camilmcl2011@gmail.com
infocanadest@gmail.com
https://www.facebook.comfcanadest
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4119 Route 180, South Tetagouche, NB

Under New Ownership - Last

Well known Last Stop, formerly known
as, Henry's Pit Stop is under new owner-
ship. Henry's opened in 2001, however it
was in 2012 when Mr. Jin Suk (James) Kim
took ownership and changed the name
to what is currently known as Last Stop
Convenience.

Mrs. Marlene Legacy is now the proud
new owner of the store, surrounding her-
self by great staff and loyal customers.

During the last 6 months of operations,
Marlene changed the store, meanwhile
keeping the great service, she has com-
pleted many renovations to improve the
shopping experience, and has added
many new products. In fact Last Stop is
adding new products every week. Cus-
tomers are encouraged to stop in to see
their new products as well as the variety of
MNB Liguor spirits and beverages.

Mr. Jin Suk (James ) Kim worked with the
new owner to set up a transition plan, pro-

From left to Right Camille McLaughI:n (‘.‘-E! Canadest Business Brokers Inc., Mew Dwner Madene
Legacy receiving keys from Mr. Jin Suk (James) Kim

viding training, answering any questions,
and providing the services of Canadest
Business Brokers Inc. to assist in ensuring
the transfer would be successful.
Canadest Business Brokers Inc. coordi-
nated the transition, including the evalua-

tion, sale, business planning, training, and
follow-up, to ensure a successful transi-
tion for both the previous owner and the
brand new business owner. Mrs. Legacy
was very pleased with the services provid-
ed from this company.
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Office (506} 395-2550 Fa

Services provided by Canadest Business Brokers Inc.

@ Business Valuation at Fair Market Value.

@ Recasting of the last 5 years of financial statemeants,

@ Appraisal at Fair Market Value for machinery and
aquipmeant.

@ Selling your business confidentially. Reaching bunyars
at regional, provincial, national and intermnational
lewvels.

& Act as a Business Analyst and Specialist In the
process of salling and buying businesses,

5-3543 Rue Principale, Tracadie, NB E1X 1C9

anadest.com

@ Prepare  business profile plan and  financial
projections for buyers and coach them to find
financing.

@ Coordinate the professionals. Working with all
stakeholders for both parties (Lawyers, Accountants,
Tax Specialist, etc.).

& Megotiating & closing the transaction.

(506) 395-2560 Cell (506) 397-2500




Transfert d'entreprise de la Boulangerie Grains de Folie

Business transfer of the Boulangerie Grains de Folie
\‘«v\t.m: ;:“:n.‘ s Sur Facebook : J :

Boulangerie Grains de Folie a Caraquet aux mains de Anne Herbin et Francis Herbin récemment
immigrés de la France. Le Courtier agréé M. Camille McLaughlin, travaille depuis plus de deux
ans avec ce couple francgais pour assurer la pérennité de ce commerce dont la communauté a
bien a coeur. Ce Café -Resto pourvu d'une boulangerie et d'une épicerie fine est logé dans un
édifice patrimonial et y est établi depuis maintenant 9 ans. La propriétaire actuelle, Lorraine
Haché, est heureuse que son entreprise soit maintenant entre bonnes mains pour poursuivre
son développement et le bon service a la clientele. Elle est enchantée que les nouveaux
propriétaires souhaitent ajouter de nouveaux produits a la boulangerie, ainsi qu'a la patisserie
et qu'ils soient sur les comptoirs trés prochainement.

The CANADEST Business Brokers is proud to announce the transfer of undertakings of the
Boulangerie Grains de Folie from Caraquet in the hands of Anne Herbin and Francis Herbin,
recent immigrants from France. The Broker Camille Mclaughlin worked for over two years with
this French couple to ensure the sustainability of this trade which the community has at heart.
This Resto-Café provided a bakery and a deli is housed in a heritage building and is now
established since 9 years. The current owner Loraine Haché is pleased that his business is now in
good hands for further development and good customer service. She is thrilled that the new
owners want to add new products to the bakery as well as pastry and that they will be on
counters soon.



Changement de propriétaires pour Alimentation Denianne de Saint-Isidore

Change of owners for Alimentation Denianne from Saint-Isidore

i

A I'automne dernier, I'épicerie Alimentation Denianne inc. (Notre Marché Denis Losier) de Saint-Isidore
a changé de propriétaires. En effet, aprés avoir géré leur entreprise avec succés pendant 5 ans, Denis
Losier et Anne Ferguson ont cédé et vendu leur entreprise aux mains de deux entrepreneurs de
confiance, Caroline Ayoub et Jean Bourque. Les Courtiers d'entreprises CANADEST peuvent dire
fierement qu'ils ont coordonné tous le processus de transfert de cette entreprise qui s'est étendu sur
une période de prés de 2 ans. Cette épicerie se spécialise dans I'alimentation avec un département de
fruits et légumes, département des viandes, charcuterie, patisserie et de mets préparés. Doté d'une
Franchise d'Alcool NB, Alimentation Denianne fournit aussi aux clients des produits d'alcool, des billets
de loterie avec Loto Atlantique et du tabac. L'entreprise est établie dans le village depuis maintenant 63
ans (auparavant connue sous le nom de Epicerie Sivret). C'est un endroit apprécié des gens du village et
des régions environnantes et tous sont heureux de voir qu'il y aura une continuité pour ce commerce.
Pour Caroline Ayoub, il s'agit d'une 2e acquisition avec I'Epicerie G.M.L. de Saint-Sauveur.

Last Fall, the Grocery store in Saint-Isidore, Alimentation Denianne Inc. (Notre Marché Denis Losier)
changed ownership. Having managed their business successfully for 5 years, Denis Losier and Anne
Ferguson have sold their business to entrepreneurs already in the field, Caroline Ayoub and Jean
Bourque. CANADEST Business Brokers have actively coordinate the process and proudly realize this
business transfer which was extended over a period of almost 2 years. The grocery store specializes in
food with departments in fruits & vegetables, meats, pastries and prepared meals. With Liquor NB
Agency, Alimentation Denianne also provides customers with alcool products, lottery tickets towards
the Atlantic Lottery and tobacco products. This Grocery Store is in operation in the Saint-Isidore village
for 63 years now (previously known as the Epicerie Sivret). It is a popular place for people from the
village and surrounding areas and everybody are happy to see that there will be continuity for this store.
For Caroline Ayoub, it is a second acquisition with the Epicerie G.M.L. from Saint-Sauveur.
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Rencontre avec... Camille McLaughlin

Par CENB
Contenu commandité

vendredi 28 juin 2019

CAMILLE MCLAUGHLIN, MEMBRE DU CENB

Qu'est-ce qui vous a conduit vers le domaine du courtage d’entreprises?

Au moment ol j'ai commencé, il n'y avait pas vraiment de véhicule pour procéder au
transfert d’entreprises d’un propriétaire a I'autre. Je me suis intéressé a ¢a. J'avais un
bac en comptabilité ainsi que deux maitrises, mais il me manquait une formation en
courtage proprement dit. J’ai donc fait cette formation, pendant laquelle j'ai beaucoup
appris, entre autres, comment évaluer une entreprise et les nombreuses méthodes pour
ce faire.

Pourquoi avez-vous décidé d’ouvrir votre propre entreprise?

Le courtage entrepreneurial demande une expertise spéciale et c’est en allant chercher
cette formation que j’ai réellement pris conscience qu’il y avait une occasion de
développer caici. J’ai demeuré au Québec pendant plusieurs années, ol j'ai été entre
autres enseignant, mais la mer me manquait. Je suis donc revenu et c’'est quelque temps
aprés que j'ai ouvert Canadest. J'ai aussi moi-méme une expérience entrepreneuriale et
je sais donc que ce type de transaction demande une confidentialité totale. Certains
entrepreneurs sur le point de prendre leur retraite ne savent pas comment faire pour
passer la main et sont trés peu préparés a le faire. Nous voulons donc leur servir
d’intermédiaire afin qu’ils réussissent a passer a travers le processus.

Qu'est-ce qui vous passionne le plus dans votre travail et comme entrepreneur?

Notre réle, c’est de coordonner chaque transaction. Méme si je ne suis pas curé, je fais
guand méme des mariages, en ce sens que j'essaie de trouver la bonne personne pour
prendre la reléve de I'entreprise existante. Lentrepreneur sur le point de quitter n'a
souvent plus I'énergie pour s'occuper de la vente de son entreprise; nous nous en
occupons et, en plus, nous apportons de nouvelles idées auxquelles il N'aurait pas pensé.
C'est donc le sentiment d’aider ces gens qui est le plus valorisant.

Est-ce que vous ou votre entreprise étes impliqué dans votre communauté? Si oui,
comment?

Indirectement, oui, en faisant de la promotion pour les entreprises dont nous nous
occupons. Nous encourageons aussi les entrepreneurs a planifier leur sortie au moins
deux ans d’avance; c’est le temps que ¢a prend pour bien peaufiner le processus de vente
et faire en sorte que I'entreprise poursuive ses activités et continue de générer des
emplois.

Quels ont été les principaux défis que vous avez eu a relever en démarrant votre
entreprise?

La promotion de nos services a certainement été un gros défi. Mais aussi, faire la preuve
gu’une entreprise comme la nétre peut se faire au Nouveau-Brunswick, et méme a
Tracadie. Ce n'est pas évident de tirer notre épingle du jeu a travers tout ¢a, car en plus,
c'est un champ d’activités tres spécialisé. Mais a la lumiére des témoignages de nos
clients que nous tentons de mettre plus en avant, je peux dire que ¢a fonctionne et que
nous avons méme des possibilités d’expansion dans les Maritimes et dans d’autres
provinces du pays a plus ou moins long terme.

A titre de membre du Conseil économique du Nouveau-Brunswick, quels avantages
voyez-vous a étre membre d’un tel organisme?

C'est un excellent véhicule pour faire connaitre mes services auprés des autres
entrepreneurs. Le CENB permet aussi de connaitre des gens qui peuvent nous servir de
référence

pour l'avenir.

En terminant, quels conseils donneriez-vous aux gens d'affaires ou a ceux et celles qui
songent a s’y lancer?

Deux choses : d’une part, pour les cédants, il faut planifier deux ans d’avance, comme je
le mentionnais plus tot. Il ne faut pas hésiter a utiliser les ressources disponibles et des
intermédiaires professionnels pour ce faire. D’autre part, pour les acheteurs, utilisez
également les services de courtage ou autres; regardez les entreprises existantes pour
voir s'il y en a une en particulier qui rejoint vos aspirations, aprés quoi vous pourrez
étudier son chiffre d’affaires et établir un plan d’entreprise conséquent.
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Une fusion réussie entre Techno 90 et PLC Info

Apres plus de 26 ans au service de la communauté
d'affaires, les copropriétaires de Techno 90 Ltd/Ltée
étaient préts a passer le flambeau. Paul Thériault et
Bernard Gauvin ont alors retenu les services des
Courtiers d'entreprises CANADEST Inc. pour veiller au
processus et au bon fonctionnement de la transaction.
L'expérience a été couronnée de succes et, le 31 aolt
2016, le Groupe PLC Info du Restigouche a fait
I'acquisition de ce fournisseur de services
d’équipement électronique ayant des bureaux a
Bathurst, a Dieppe et autrefois a Tracadie, mais
aujourd'hui remplacé par un bureau a Caraquet.

Une transition en douceur

Afin d'assurer une transition en douceur, Paul Thériault
et Bernard Gauvin demeureront au sein de la
compagnie et aideront les nouveaux propriétaires,
Pascal Labrecque et Remi Hachey, afin d'assurer le
méme service de qualité a la clientele. Les employés
fideles et bien formés demeureront également en place
et aideront les nouveaux propriétaires a atteindre les
objectifs de la nouvelle entreprise fusionnée.

« Nous sommes fiers de continuer dans nos roles pour
rester au service de notre clientéle, et il étaitimportant
pour nous d'assurer une continuité », affirme Paul
Thériault.

Une fusion toute naturelle

Tant les anciens propriétaires que les nouveaux ont
trouvé cette fusion toute naturelle puisque les deux
entreprises collaboraient déja. PLC Info désirait prendre
de I'expansion, alors que les propriétaires de Techno
90 voulaient assurer |'avenir de leur entreprise
advenant leur retraite éventuelle. lIs qualifient tous
I'expérience de réussite grace a I'aide de CANADEST.
« Nous pouvons maintenant faire les projets de Aa Z,
et ¢a avraiment grossi notre folio de services. On voit
déja les effets chez nos clients », souligne Pascal
Labrecque.

Bref survol

Incorporée en 1990, Techno 90 posséde une excellente
réputation au Canada atlantique pour son expertise
comme fournisseur de systemes d'équipement et
logiciels complets avec des services de vente
d’équipement électronique commercial, tel que des
systémes de point de vente, des systémes de caméras
de surveillance IP, des systéemes de télécommunication
commerciale et bien d'autres. L'entreprise est
également responsable du service de I'équipement
électronique de plusieurs grandes entreprises.

De son c6té, PLC Info inc. d"Eel River Crossing oeuvre
également dans le domaine des technologies, mais
plutot du coté des solutions Tl avec des services tels
que la sécurité du réseau informatique, |'installation de
réseaux Internet sans fil pour les entreprises, les
serveurs et solutions de stockage, les systemes
d'alarme et d'acces, et bien d'autres. Son équipe
multidisciplinaire cumule plus de 75 années
d’expérience.

Que ce soit sur le plan de I'analyse de |'environnement
informatique de |'entreprise, de la conception et de
I'installation de réseaux complets, de la programmation
et de bases de données, et de la vente de matériel et de
logiciels, PLC Info posséde les connaissances et
|'expérience requises pour donner un service
impeccable a sa clientéle.

La fusion de TECHNO 90 avec le Groupe PLC Info réunit
donc plus de services sous un méme toit pour leur

clientéle respective actuelle et future. I'évaluation de I'entreprise, puis pour nous prodiguer de précieux conseils », dit-il.
CANADEST, un allié dans le processus I'accompagnement dans les formalites. CANADEST souligne le leadership de PLC Info dans
. . Quant a Pascal Labrecque, il est d'avis que la présence cette acquisition, et félicite les entrepreneurs qui
Pendant toutes les étapes du processus, les anciens et . - . . . . .
e A du courtier a facilité le processus, qui s'est déroulé sans prennent des décisions pour grandir et assurer encore
nouveaux propriétaires ont regu les conseils judicieux . . V. o B . . .
B i . accroc a partir de I'élaboration d'un plan daffaires davantage le développement économique du nord du
des Courtiers d’entreprises CANADEST et de son ) oy . ) . - o
jusqu'a l'obtention du financement. Pour sa part, Remi Nouveau-Brunswick et, par le fait méme, de toute la

%:e{s[delr:t,tC;mnIec;\/IéLau:thmi De Ilefur Icote',PaUI g Hachey dit avoir grandement apprécié la présence de province.
eriauft et bernard \auvin ont qualiiie fa presence du CANADEST dans cette démarche. « M. McLaughlin a su

courtier d'atout trés important, surtout pour Publireportage

Visitez notre NOUVEAU SITE INTERNET : www.canadest.com

SERVICES OFFERTS

« Evaluation de la valeur de votre entreprise a la juste valeur marchande (JVM) Courtiers d’entreprises CANADEST inc.
* Normalisation des états financiers des cing derniéres années R R

* Evaluation de la juste valeur marchande (JVM) de la machinerie et des équipements CANADEST Business Brokers inc.

* Mise en vente de I'entreprise de fagon confidentielle en utilisant des moyens pour Analyste d’entreprises senior (SBA)

joindre des acheteurs sur le plan local, régional, provincial, national et international
e Agir comme conseiller d'affaires et d'analyste dans tout le processus de vente et

d'achat d'une entreprise

e Préparer le plan d'affaires et les projections financiéres pour I'acheteur et le Evaluateur agréé de machinerie et d'équipement (CMEA)

conseiller sur les sources de financement

« Assurer la coordination avec tous les intervenants des deux parties concernées Siége social : 5-3543, rue Principale,

(avocats, comptables, fiscalistes, etc.)

e Assurer la négociation et la cloture de la transaction 506-395-2550 (Bureau)

COURTIERS

D'ENTREPRISES

L— YO Courriel : camillemclaughlin@canadest
e ANA Dbb I ourriel : camillemclaughlin@canadest.com
_ - Inc. https://www.facebook.com/canadest n

N\ M. Camille McLaughlin
B.A.A., M.A.P., M.Ed., SBA, CMEA, CBTS, CBI.

Spécialiste agréé en transfert d’entreprises (CBTS)
Courtier d’entreprises agréé (CBI)

Tracadie (N.-B.) E1X 1C9

/ 506-395-2560 (Télécopieur)
506-397-2500 (Cell.)
1 844 395-2550 (Sans frais)

BUSINESS BROKERS www.canadest.com
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Une succession d’entreprise réussie a la boutique
Aux Mille Herbes Produits Naturels inc. de Caraquet

En affaires depuis 1994 a Caraquet, Irene Boucher a
travaillé avec acharnement pour batir son
entreprise pendant plus de deux décennies. Cette
thérapeute-naturopathe et conseillere en médecine
naturelle a pu compter sur une clientéle fidele durant
toutes ces années et les remercie grandement. Les
gens appréciaient grandement les aliments naturels et
biologiques ainsi que les vitamines, minéraux et
autres produits santé de la boutique Aux Mille Herbes
Produits Naturels.

Mme Boucher désirait prendre sa retraite pour profiter
de la vie, mais elle ne voulait pas non plus voir son
entreprise fermer ses portes, faute de successeur. Elle
a donc fait appel a un courtier d’entreprise agréée,
Camille McLaughlin de la firme CANADEST inc. pour
la guider dans ses démarches.

Vanessa Duguay a entendu parler de cette entreprise
en vente par I'entremise d’une amie. Elle a sauté sur
I'occasion et a immédiatement communiqué avec
CANADEST. Mme Duguay avait déja exploité une
petite entreprise en Colombie-Britannique - un petit
café - et elle avait ceuvré dans le secteur des produits
naturels pendant une dizaine d'années. En outre, sa
mére étant originaire du Nouveau-Brunswick, elle a
passé les étés de son enfance a Saint-Isidore et elle a
toujours révé de venir s'établir dans la région.

Un accompagnement pendant tout le processus

Par I'entremise des services professionnels de Camille
McLaughlin, les négociations ont été entamées et les
deux entrepreneures ont ainsi pu finaliser une entente
pour le rachat de I'entreprise par Vanessa Duguay.
L'implication de ce courtier professionnel a permis,
entre autres, d’évaluer rigoureusement |'entreprise

pour la mettre en vente ; de préparer le plan d‘affaires
pour son rachat ; de conseiller les deux parties dans
toutes leurs discussions ; de coordonner les efforts
aupres des avocats concernés, des comptables et des
institutions financiéres. Bref, la firme CANADEST a été
impliquée dans toutes les facettes de la transaction et
tout le processus a été mené de fagon honnéte et
transparent tant pour le vendeur que pour I'acheteur.

Une transition en douceur

C'est finalement le 30 juin dernier que Mme Iréne
Boucher a officiellement remis les clés de I'entreprise
a Mme Vanessa Duguay. La transition s'effectue en
douceur, puisque Mme Boucher continue, en effet,
d'offrir ses services de thérapeute-naturopathe en
travaillant au commerce deux jours par semaine, soit
le lundi et mardi, et ce, pour les deux prochaines
années. Ceci permet de faciliter grandement la
transition et d‘acclimater les clients fidéles a ce
changement. Il est intérresant de voir une jeune
entrepreneure revenir en Acadie prendre la reléve.

Quanta la nouvelle propriétaire, elle a gagné du coup
un mentor hors pair et la période de transition lui
permettra d'acquérir la formation nécessaire pour
bien conseiller les clients comme la fait si bien
Mme Boucher.

Tant du cé6té d'Iréne Boucher que de Vanessa Duguay,
elles ont trouvé que le processus a été grandement
facilité par les services de Courtiers d'entreprises
CANADEST inc. et elles recommandent ses services
aux PME qui désirent passer le flambeau.

Publireportage

Aux Mille Herbes Produits Naturels a pignon sur rue au 25, boulevard Saint-Pierre Ouest dans le centre commercial
Place Caraquet.

Photo prise a I'intérieur du commerce. De gauche a droite : Le courtier, Camille McLaughlin de la firme de Courtage
CANADEST inc., Vanessa Duguay, nouvelle propriétaire et Iréne Boucher, thérapeute-naturopathe.

SERVICES OFFERTS

N\ M. Camille McLaughlin
B.A.A., M.A.P., M.Ed., SBA, CMEA, CBTS, CBI.

« Evaluation de la Valeur de votre entreprise a la juste valeur marchande (JVM)

* Normalisation des états financiers des 5 derniéres années

« Evaluation de la juste valeur marchande (JVM) de la machinerie et des équipements

* Mise en vente de I'entreprise de fagcon confidentielle en utilisant des moyens pour
joindre des acheteurs sur le plan local, régional, provincial, national et international

¢ Agir comme conseiller d'affaires et d'analyste dans tout le processus de vente et
d'achat d'une entreprise

e Préparer le plan d'affaires et les projections financiéres pour l'acheteur et le
conseiller sur les sources de financement

* Assurer la coordination avec tous les intervenants des deux parties concernées
(Avocats, comptables, fiscalistes, etc.)

* Assurer la négociation et la cloture de la transaction
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De nouveaux propriétaires prennent les commandes
de Piscines JC Pools Ltée

Piscines |C Pools Lige, une entreprise de Bathurst
hautement respectée dans le domaine des piscines et des
spas depuis 1989, a de nouveaux proprictaines en les
persannes de Stéphane MG et Eric Dugas.

L'entente entre les anciens propristaines, Glenda Aubé et
Jean-Claude Aubé, et les nouveaux acheteurs a été
officalisée & la fin mas en présence du courtier
responsable de la transaction et de loutes les Sapes qui ont
suid, Camdle Mclaughlin de Courtiers d’entreprises
CANADEST Inc.

les pourparlers se sont déroulés dans une ambiance
harmonieuse et professionnefle, ce qui a facilité les
modalités de la tansaction, le courtier, Camille
Melaughlin,  été présent tout au long du processus afin de
5" assurer gue 'entente finale soit 4 la satisfaction des dews
parties. La traditionnelle poignée de main lors de la
signature des documents a confimmeé que toutes bes
personnes concemées sont sorties grandies et heureuses
dle cette transaction.

Agir comme mentor

En vertu de cette entente, Glenda et jean-Claude Aubé se
50Nt engages a accompagner les nouveaux proprietaires,
EricelStéphane,mrumpérinded'm.'irmsixmnismleur
offant huit semaines de formation réparties sur cette
période,

Pour les nouveals proprictaires, il était essentied dés le
départ de pouvoir compter sur I'expertise de Glenda et
Jean-Claude pour bien maitriser toutes les composantes de
I"entreprse et assurer du méme coup le miéme senvice de
quualité 3 la clientéle qui a toujours &t |a grande force de
Piscines |C Pools Ltée. La présence mssurante des anciens
propriétaimnes fer en sorte que le changement a la direction
de I'entreprise & fera en douceur autant pour 3 chentéle
que pour ke personned,

D'ailleyrs, Eric et Stéphane ont déja it savoir que les
employés actuels demeureront bien en place pour
poursuive la mission et les objectfs de entreprise. La
quabité ce ses produits et son service 3 la clentéle sont trés
respectés dans ce milieu et c'est grace a la compétence et
au devouement du persannel,

Depuis 1989, Piscines |C Pools LiSe est une entreprise

Visitez notre SITE : www.canadest.com

familiale qui s spécialise dans |3 vente, l'installation et
I'entretien des spas ainst que dans I'entretien, la réparation
et la rénovation des piscines existantes, Cette équipe
professionnelle est toupours préte & vous alder, que ce soit
en ligne au www jcpoolsandspas.ca, au magasin situé au
2184, avenue St-Piere a Bathurst, ou méme directement
dans wvotre amiere-cour. les nouveaux propnétaines
entendent poursuivre dans b méme voie tout en apportant
un regand nouveau issu de leurs expéniences personnelles
dans le monde des affaires,

Temolgnages élogleux

Imvitee o commenter le déroulement des negociations,
I'ex-propriétaine Glenda Aubé a déclaré que tout 5'est trés
bien passé du début a ka fin. « Le processus de vente a été
suivi @ la lettre; nos rencontres avec Enc et Stéphane ont
toujours été productives, »

Selon Madame Aubg, le courtier Camille Mclaughlin a
grandement contribué a l'efficacité des pourparers. « Il a
été présent a chaque moment et §l nous a bien conseillés
tout au long de l'aventure. Sans Camille, ¢'ausit &t
netterment plus difficile de vendre notre commerce,
Finalement, son experise dans le domaine et son
professionnalisme nous ont permis de prendre notre
reftraite, »

De son cité, Erc Dugas, nouveau propiétaire, a laissé
entendre que I'achat d'une entreprise est complexe et
comporte beaucoup d'eléments importants a considérer. «
Ce processus était inconnu pour moi et pour mon
partenasne d'affaires. Nous avons décadé de faire appel dun
courtier d'entreprise, Lors des négodiations, l'information a
toujours béen circule entre les vendeurs etles acheteurs et le
respect des deux parties a constamment dominé durant les
discussions. »

« Quant au ride du courtier, Camille Mclaughling il a éé
primordial. Il est prompt et toujours disponible, de dire M,
Dugas. Par ses conseils, il a su nous donner confiance tout
au long du processus. Les informaticns, rapports et
documents venant de Camile sont d'excellente qualité et
frés appréciés par les institutions financiéres, Son
expérience en matiére de financement nous a été d'un
grand secours. »

SERVICES OFFERTS

Les négociations s& sont termindes par la symbolique remise des cliés, Dng.:ul:hr.': droite | Stéphane MeGraw, Enc
Dugas, Glenda Aubé, [ean-Claude Aubé et Camille McLaughling, de Courtiers d'entreprises CAMADEST Inc.

Quant 4 La vision d'avenir d'Eric Dugas et de son collégue
Stéphane McGraw, ils vont faire tout leur posstble pour
rendre leurs clients heureux et satisfaits afin qu'ils profitent
au maximum de leurs piscine et spa.

« Motre objectif est de toujours suivre kes tendances autant
dans La Bvraison des senvices qu'au niveau des nouveaux
produits, Nous désirons poursuivre une belle croissance en
consenvant towjours notre qualité de service personnalisé
qui fait la répertation de Fiscines |C Pools & Spa. »

Entre bonnes mains

Inwité & commenter le processus d'acquisition, le courtier,
Camille Mclaughlin, s'est dit 3 la fois impressionné et
combié par la qualité des personnes impliguées dans cette
transaction. « CAMADEST n‘aumit pas pu trowver de
meillzur jumelage pour ce transfert. Stéphane McGraw et
Eric Dugas sont deux ingénbeurs extrémement allumés qui
vont assurer la reléve de cotte entreprize flosissante qui
eudste depuss prés de 30ans. »

N M. Camille McLaughlin
B.A.A., M.A.P., M.Ed., SBA, CMEA, CBTS, CBI.

« l'entregent, [a perspicacité et I'esprit d'entrepreneur de
ces dew actionnaires m'ont beaucoup impressionng,
Mous sammes chayés de pouvoir compter sur des hommes
d'affaires de cettie trempe dans le nord du
Mouveau-Brunswick. s vont assurément connaitre un
immense succs 4 [a direction de Piscines JC Pools Lide, »

M. MecLaughlin affirme également avoir adaré faire affaire
aver les anciens proprétaies, « Bs ont Gt preuve
o'owverture d'esprit et d'une grande disponibilité tout au
long des négociations, |'ai beaucoup de respect pour
Jean-Claude et Glenda, lls sont heureus de pouvoir partir 3
la refrsite en sachant que leur entreprise batie avec
beaucoup d'effort et de déterménation est entre bonnes
mains. CAMADEST est trés fitre davoir réalisé cetle
transaction avec succés =, de conclure Camille Mclaughlin,

Publireportage

« Evaluation de la valeur de volre entreprise & la juste valeur marchande (JYM)

+ Normalization des états financiers des cing derniéres années

+ Evaluation de la juste valeur marchande {JVM) de la machinerie et des équipements

+ Mise en vente de l'entreprise de facon confidentielle en utilisant des moyens pour
joindre des acheteurs sur le plan local, régional, provincial, national et international

* Agir comme conseiller d'affaires et d'analyste dans tout le processus de vente et
d'achat d'une entreprise

* Préparer le plan d'affaires et les projections financiéres pour lacheteur et le
consailler sur les sources de financement

* Assurer la coordination avec tous les intervenants des deux parties concerndes
{avocats, comptables, fiscalistes, etc.)

* Assurer la négociation et la cléture de la transaction
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Courtiers d’entreprises CANADEST inc.
CANADEST Business Brokers inc.
Analyste d'entreprises senior (SBA)

Spécialiste agrée en transfert d'entreprises (CBTS)
Courtier d'entreprises agréé (CBI)

Evaluateur agréé de machinerie et d'équipement (CMEA)
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506-395-2550 (Bureau)

506-395-2560 (Télécopieur)

506-397-2500 (Cell.)

1 844 395-2550 (Sans frais)
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Letransfertid:entreprise
L’entreprise Framboises Roger F. Godin
(Rang St Georges) a un nouveau propriétaire

Jean-Christophe St Pierre est trés heu-
reux d’informer le public gu’il est le nou-
veau propriétaire de I'entreprise Fram-
boises Roger F. Godin située au 3697,
Route 350, Rang St Georges, prés de
Paquetville. C’est une toute nouvelle en-
treprise pour lui et il invite le public a lui
faire confiance : «Rien ne va changer. Je
vais continuer a m’occuper de la fram-
boisiére en suivant les traces de Roger
Godin. D’ailleurs, on va encore le voir cet
été et I'été prochain.» La transaction a été
finalisée le 8 avril 2019 et déja le nou-
veau propriétaire a agrandi le secteur de
la production d’environ 1/2 acre méme
si la nouvelle production doit attendre 3
ans pour les nouvelles framboises. |l vise
a agrandir les champs pour les 3 pro-
chaines années afin de mieux répondre
a la demande.

Jean-Christophe St Pierre est originaire
de Bertrand et demeurait a Bathurst
jusgu’a tout réecemment. Le soudeur de
profession a travaillé a I'extérieur comme
en Alberta, au Labrador et au Nunavut.
[l devra encore aller travailler a I'extérieur
a l'occasion mais il est content d’avoir
sa propre entreprise, un réve gu’il cares-
sait depuis quelques années : «Je suis
content de pouvoir passer du temps par
ici et travailler en plein air. J’aime bien la
nature.» Le nouveau propriétaire a de la
famille dans la Péninsule Acadienne et il
va demeurer dans la maison adjacente a
la framboisiére.

L'ancien propriétaire, Roger F Godin, a di-
rigé son entreprise pour une période de

34 ans et il est heureux de passer a autre
chose. S'occuper d’'une framboisiére de
5 acres demande du temps et M. Godin
affirme qu’il pourra se concentrer davan-
tage sur a son travail de charpentier. Il va
cependant aider a la transition en offrant
8 semaines de formation a Jean-Christo-
phe la premiere année et 6 semaines la
2e année et ceci gratuitement pour as-
surer le transfert de connaissances pour
la continuité de production de framboi-
ses de qualité a la clientéle. Il sera en
mesure de répondre aux questions du
nouveau propriétaire et de lui transmettre
ses connaissances. Les clients pourront
aussi mieux s’adapter au changement de
propriétaire et continuer a bénéficier du
service de U-Pick. M. Godin a un mes-
sage pour sa clientéle : «Je veux remer-
cier tous mes anciens clients et je sou-
haite gu’ils continuent avec le nouveau
propriétaire.» Le personnel est bien formé
et ils vont continuer a travailler avec le
nouveau propriétaire pour atteindre les
objectifs de I'entreprise.

M. Godin et M. St Pierre ont beaucoup
apprécié les services professionnels of-
ferts par Camille MclLaughlin, Courtiers
d’entreprises CANADEST, qui s’est oc-
cupé de toutes les étapes du transfert qui
a été un succés pour les deux parties.
Ce dernier s’est assuré que l'entreprise
change de main dans les bonnes régles,
a la satisfaction du vendeur et du nou-
veau propriétaire.

Roger F. Godin est trés heureux d’avoir
vendu son entreprise en utilisant les ser-
vices de M. McLaughlin : « Je suis tres

SERVICES OFFERTS

~N\ M. Camille McLaughlin
B.A.A., M.A.P., M.Ed., SBA, CMEA, CBTS, CBI.

content. Il m’a donné un bon service.
C’est sa spécialité.» M. St Pierre avait
également des mots élogieux a I'endroit
de M. McLaughlin : « J’ai adoré faire af-
faire avec lui. C’est professionnel. Jai
été bien guidé, bien conseillé. Il prend le
temps avec toi. Je le conseille a tout le
monde.»

Photo : De gauche a droite : Camille McLaughlin,
Courtier d’entreprise agréé, Roger F. Godin, ancien
propriétaire qui transfert les clés a Jean-Christophe
St-Pierre, nouveau propriétaire. (Contribution)

Photos : Champs de framboises (Contribution)

« Evaluation de la Valeur de votre entreprise a la juste valeur marchande (JVM)

* Normalisation des états financiers des 5 derniéres années

« Evaluation de la juste valeur marchande (JVM) de la machinerie & des équipements

* Mise en vente de I'entreprise de fagon confidentielle en utilisant des moyens pour
rejoindre des acheteurs sur le plan local, régional, provincial, national et
international

¢ Agir comme conseiller d'affaires et d'analyste dans tout le processus de vente et
d'achat d'une entreprise

* Préparer le plan d'affaires et les projections financiéres pour I'acheteur et le
conseiller sur les sources de financement

* Assurer la coordination avec tous les intervenants des deux partis concernés
(Avocats, comptables, fiscalistes, etc.)

* Assurer la négociation et la cléture de la transaction y,
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